
BOEK & BEDRIJF
De adviesdienst voor de boekhandel

Een boekhandel biedt zich aan

Bent u op zoek naar een koper van uw boekhandel? Of bent u juist op zoek 
naar een boekhandel ter overname? In beide gevallen blijkt het vaak moeilijk 
serieuze kandidaten op het spoor te komen. Boek & Bedrijf, de adviesdienst 
voor de boekhandel, kan u helpen potentiële (ver)kopende partijen te  
traceren.

Boekhandel (ver)kopen

U brengt een profiel van uw aangeboden of 
gezochte boekhandel onder bij Boek & Bedrijf. 
Wij brengen dit profiel onder de aandacht van 
geïnteresseerden. Daarvoor zetten we verschil-
lende kanalen in: onze website, digitale nieuws-
brief en mailings. Serieuze kandidaat- (ver)kopers 
brengen wij met u in contact, eventueel nadat 
een geheimhoudingsverklaring is getekend. 
U kunt Boek & Bedrijf ook de opdracht geven 
actief naar een (ver)koper op zoek te gaan. 
Wij zetten ons uitgebreide netwerk dan voor 
u in. Ook het maken van een waardebepaling 
of verdergaand advies bij de overname behoort 
tot onze dienstverlening.

Boek & Bedr i jf ondersteunt bi j de 
(ver)koop

Vraag en aanbod samengebracht

Boek & Bedrijf biedt boekverkopers een nieuwe 
dienstverlening aan: het samenbrengen van 
vraag naar en aanbod van boekhandels. Op onze 
website www.boek-en-bedrijf.nl kunt u dagelijks 
anonieme profielen bekijken van boekhandels in 
de verkoop of van gezochte boekhandels.  Als een 
profiel uw interesse heeft neemt u contact op 
met Boek & Bedrijf. Ook indien u zelf een profiel 
wilt plaatsen benadert u ons.

Met de diensten van Boek & Bedrijf vergroot u 
uw kans tot het vinden van serieuze kandidaten 
en een geslaagde transactie. Boek & Bedrijf is een 
onafhankelijke spin in het web in het boekenvak 
en heeft een goed beeld van de actuele vraag en 
het aanbod. In een vrijblijvend gesprek zetten wij 
graag de mogelijkheden voor u op een rij.

Uw profiel onder de aandacht



Tar ieven boekhandel (ver)kopen via Boek & Bedr i jf 

Plaatsing en verspreiding profiel: O 75,- voor NBb-Plusleden, O 200,- voor niet-NBb-Plusleden.

Actieve benadering kandidaten: O 175,- voor NBb-Plusleden, O 350,- voor niet-NBb-Plusleden.

Vergoeding bij een geslaagde transactie vindt plaats volgens de volgende staffel:

Overnamesom		  Vergoeding
	 van	 tot	 NBb-Plusleden	 niet-NBb-Plusleden
	 € 0,-	 € 100.000,-	 € 300,-	 € 500,-
	 € 100.001,-	 € 250.000,-	 € 500,-	 € 750,-
	 > € 250.000,-		  € 750,-	 € 1.250,-

Tarieven zijn exclusief BTW

Deze folder geeft een algemeen beeld van wat 
Boek & Bedrijf voor u kan betekenen op het  
gebied van bemiddeling bij aan- of verkoop van 
een boekhandel. Echter voor advies over alle  
aspecten van uw boekhandel bent u bij ons aan 
het juiste adres. Voor meer informatie of voor 
een vrijblijvend gesprek vindt u hiernaast onze 
contactgegevens. In alle gevallen zijn uw belangen 
in goede handen en kunt u rekenen op een  
onpartijdig antwoord op al uw vragen.  
Ieder advies wordt vertrouwelijk behandeld.

Boek & Bedrijf
Postbus 32
3720 AA  Bilthoven
030-2287956
boek-en-bedrijf@boekbond.nl
www.boek-en-bedrijf.nl

Bemiddeling van Boek & Bedrijf bij de verkoop van Boekhandel Blokker

Tosca Heyligers en Clemens Hoevenaars zijn nog tot 1 augustus 2006 eigenaar van Boekhandel Blokker 
in Heemstede. Boek & Bedrijf hielp hen bij het verkopen van de zaak. 
Wat voor boekverkopers zijn zij? Heyligers hoeft niet lang na te denken:  “heel enthousiast, een uitster
vend ras en gek van het vak.” Na een aantal gesprekken met potentiële kopers nam Heyligers contact  
op met Boek & Bedrijf:  “Gedurende de onderhandelingsfase heeft Boek & Bedrijf ons ondersteund.  
John Engberink van Boek & Bedrijf koppelde ons aan adviseur Paul Willems, die kenden we nog van  
vroeger. De samenwerking met Boek & Bedrijf en Paul verliep fantastisch, ik ben er erg lovend over.  
Er werd op de emoties gelet, zowel door John als door Paul, dat vond ik heel belangrijk. Clemens en  
ik zijn al vele jaren in het vak, de betrokkenheid is enorm en de zaak is echt een beetje ons kind.  
Verkopen is dan heel moeilijk.”
Boek & Bedrijf regelde ook de zakelijk kant van de overdracht. Heyligers:  “Pas in het laatste gesprek  
hebben wij weer met de kopers om de tafel gezeten. Verder heeft Paul Willems de onderhandelingen  
namens ons gevoerd. Boek & Bedrijf heeft ons het gehele zakelijke gedeelte uit handen genomen.  
Dat wilden wij ook: we hadden een goede relatie met de kopers en dat moest zo blijven. Door de  
goede begeleiding is er groot wederzijds vertrouwen gegroeid.” Heyligers is tevreden:  “Ik zou iedereen 
aanraden om bij bedrijfsoverdracht in een vroeg stadium met Boek & Bedrijf te gaan praten.”


